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SOMOS

A é uma empresa brasileira, focada no desenvolvimento de softwares de inje¢cdo
remapeados, em parceria com engenheiros italianos com know-how de mais de 30 anos em
modificacdes de mddulos de injecdo eletronica (ECU). Atuamos nesse mercado a mais de 10 anos,
e surgimos apds experiencias fracassadas em empresas do mesmo ramo. Uma histdria que nasceu
com objetivo de trazer mudanga, inovacgao, e praticidade, em um mercado que ainda engatinhava,
mas que prometia ser muito promissor. Hoje, com mais de 10 mil veiculos reprogramados, em 20
estados do Brasil, temos a certeza da escolha correta.

Ser nosso (revendedor) permite que vocé ja receba um negdcio pronto e formatado, e
corte caminho da maioria das adversidades que uma empresa passa na criacao e maturidade do
negocio. Precisamos apenas do seu empenho!

STANDARD  UFULL

Temos 2 tipos de DEALERS, o Standard e o Full.

Normalmente, o DEALER Standard é uma empresa ou profissional que ja
tem seu negdcio, e quer ampliar o leque de atividades. Na maioria das vezes, ele adquire nosso
equipamento de reprogramacao, e passa a oferecer as solu¢des em performance e resolugao
de DTC’s (problemas em filtro de particulas (DPF), e vdlvula de recircula¢do de gases (EGR) em
caminhonetes diesel, erros de sonda lambda em veiculos com catalisador, entre outros), sem
necessidade de fazer investimentos em estrutura ou contratacao de mao de obra. Nesse caso,
solicitamos apenas uma identificacao visual na empresa, contendo nossa logo, seja por meio
de adesivagem de paredes, parte da fachada, ou ainda veiculos. Esse formato se encaixa como
mais uma fonte de renda e recursos para a empresa ou profissional, ainda que, na maioria dos
casos, com o tempo, passe a ser a principal fonte de renda dos mesmos.

O DEALER Full € uma empresa ou profissional focado unicamente no nosso
negocio. Utiliza-se da marca , deve adquirir os equipamentos para prestacao de
servicos (aparelho de reprogramacao) e os produtos para complementacao dos servicos
(downpipes, pedais e outros), participar de treinamentos, e obedecer a uma série de regras
simples, porém essenciais, para o sucesso do negdcio. O DEALER full é um licenciado para
utilizacdo da marca, e deve preencher fachada da empresa, ambiente interno, uniformes, e
adesivagem dos carros, além de outros, seguindo a padronizacdo da marca, com nosso
logotipo e cores.



ENTRAR MERCADO

CRESCIMENTO PELA PROCURA DO SEGMENTO NOS ULTIMOS ANOS
EXCELENTE RETORNO FINANCEIRO

CRESCIMENTO DA PROCURA PELA RESOLUGCAO DE PROBLEMAS (DTC/DPF/EGR)
RAPIDA EXECUCAO, NAO DEMANDA MUITO TEMPO EM CADA SERVICO
ESTRUTURA ENXUTA, NECESSITA POUCO ESPACO

ESCOLHER EMPRESA

NAO PRECISA TER EXPERIENCIA NO NEGOCIO — oferecemos todo o know-how
DESENVOLVIMENTO DE NOVOS SOFTWARES EM TEMPO INTEGRAL

CONSTANTE ESTUDO E DESENVOLVIMENTO EM SOFTWARES JA CONSAGRADOS

30 ANOS DE EXPERIENCIA EM SOFTWARES DE INJECAO

10 ANOS DE EXPERIENCIA COMERCIAL COMO LOJA - ndo surgimos como franquia, nossa
experiéncia esta no funcionamento de uma empresa de performance, e por isso, temos
100% de conhecimento sobre como um DEALER ira atuar, quais problemas e indagag¢des dos
clientes, e isso nos permite prever todo tipo de situacao

TREINAMENTO PARA EQUIPE DE VENDAS, FINANCEIRO E EQUIPE TECNICA

BENEFICIOS NAS ACOES DE MARKETING CONJUNTAS

MAIS DE 15 UNIDADES EM PROCESSO DE HOMOLOGACAO PARA USO DA MARCA
EXCLUSIVIDADE DE ATUACAO NA SUA REGIAO

SUPORTE ONLINE DEDICADO, PRONTO PARA RESOLVER TODOS OS TIPOS DE DUVIDAS, SEJA
TECNICO, COMERCIAL OU FINANCEIRO

UTILIZACAO DE UMA MARCA JA CONSOLIDADA

PROFISSIONAL DE MARKETING INLOCO EM NOSSA SEDE, OFERECENDO SUPORTE, ARTES, E
TREINAMENTO PARA UTILIZACAO DE REDES SOCIAIS E PROPAGANDAS

REVENDEDORES INTERLIGADOS — nosso software pode ser manejado em qualquer um dos
nossos revendedores, ndo somente na unidade em que foi feito o servico

FOCO NO CLIENTE



DO SOFTWARE

DESENVOLVIMENTO PROPRIO — ndo S

B e

trabalhamos com mapas copiados
UTILIZACAO DE DINAMOMETRO E
DATALOGGERS NA ELABORACAO DOS

SOFTWARES
KNOW-HOW DE MAIS DE 30 ANOS
RESPEITO AOS LIMITES DOS COMPONENTES MECANICOS

SOFTWARES TOTALMENTE DENTRO DAS MARGENS DE SEGURANCA, EVITANDO QUEBRAS
SOFTWARES PERSONALIZADOS, DE ACORDO COM AS NECESSIDADES DOS CLIENTES
ATENDEMOS CARROS POPULARES A ESPORTIVOS, CAMINHONETES, VANS, CAMINHOES E
MAQUINAS AGRICOLAS

DE FULL

CONDICOES DE COMPRA DIFERENCIADAS

ASSESSORIA PARA ENCONTRAR IMOVEL PARA LOCAGAO E OPERAGCAO
PAGAMENTO FACILITADO

RETORNO DE 3 A 8 MESES

MARGEM DE LUCRO SUPERIOR A 70%

ALTA LUCRATIVIDADE

PARA FULL

PERFIL DO DEALER: COMPROMETIDO COM O NEGOCIO, IDENTIFICACAO COM O CONCEITO E
O RAMO DE ATIVIDADE, BEM RELACIONADO, IDONEO, HONESTO, AMBICIOSO, PRO ATIVO
UTILIZAR SOMENTE SOFTWARE E EQUIPAMENTOS FORNECIDOS PELA

RESPEITAR OS PADROES GRAFICOS E VISUAIS

DIVULGAR CONSTANTEMENTE SEU NEGOCIO

TER FOCO DIARIO NO ANDAMENTO DAS ATIVIDADES DA LOJA

MANTER AS DEPENDENCIAS DA EMPRESA EM BOM ESTADO

PERMITIR VISITA SUPERVISIONADA AS INSTALACOES DA LOJA DEALER



CONSIDERAMOS REQUISITO IMPORTANTE, MAS NAO INDISPENSAVEL, A DEDICACAO DE
PELO MENOS 80% DO TEMPO COMERCIAL DO DEALER NO NEGOCIO, ACERCA DE GARANTIR
O SUCESSO DO MESMO

GERENCIAR O ESTOQUE, AFIM DE ATENDER PRONTAMENTE OS CLIENTES

ASSINATURA DO CONTRATO DE LICENGA DE USO DA MARCA, E PRESTAGAO DE SERVIGOS E
FORNECIMENTO DE MATERIAIS E PRODUTOS

UTILIZAGAO DA FACHADA COM LOGO PADRAO PARDUNM CHIP
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TREINAMENTO

Oferecemos treinamento completo para que vocé e sua equipe possam entrar no mercado 100%
preparados. Temos foco total no cliente, desde o momento em que ele é abordado, até o
momento de fechamento da venda e entrega do veiculo, o cliente precisa estar 100% satisfeito.
Para isso, é importante que o atendimento, a prestacao do servico, e a qualidade do produto ou
servico que ele estd recebendo atenda, ou esteja acima, das expectativas do cliente. Dessa
maneira, ele passa a ser um cliente vendedor (aquele que falard bem dos servicos e trard novos
clientes). Esse treinamento pode acontecer na nossa sede, online (e oferecemos todo suporte
depois, para duvidas, se houverem), ou pode acontecer na sua empresa (ha um custo por
deslocamento e hospedagem). Ele abrange:

como vender nosso produto, como realizar um testdrive da maneira correta
com o cliente, tabela de precos e ganhos de cada veiculo (poténcia e torque), fechamento
de vendas, aumento de ticket médio, pds venda, administracdao de CRM

quais sao nossos produtos e servigos, como instalar nossos produtos, como

utilizar o equipamento de reprogramacao e o programa de computador para enviar e
receber os softwares

utilizacdo de redes sociais para propaganda e venda, prospeccao de clientes.
O proéprio vendedor/comercial pode fazer o uso das redes sociais com nosso auxilio, pois
temos profissional de marketing interno, que fornece midias prontas, para propaganda, e
vai auxiliar no dia-a-dia, além do dicas e possiveis participagdes conjuntas em eventos para
publicidade

oferecemos todo o know-how de precificacao do produto, quanto cobrar,
parcelamento, faturamento. No business plan que faremos para sua empresa, tracamos

metas de vendas e como atingi-las, para ter uma empresa saudavel e altamente lucrativa

Nosso objetivo ndo é ser a maior, mas ser a melhor rede de performance do Brasil, levando

satisfacdo aos clientes, lucros aos DEALERS, e realizando sonhos.
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